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الجلسة الخامسة: تورابغع إي باب" ' |77 
النشر الذاتي 

٠‏ البيع عن طريق موقعك الالكتروني 

٠‏ البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 

لاا يت ب السرقات 


2 لم110 لا18ا11 5انا 8لتاماطع 24 ك2 2) 


1 خيارات التوزيع 


التسر الناتى 

البيع عن طريق موقعك الالكتروني (التجارة عبر الانترنت بين 
البشركات.: والعستهلكسن) 

البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني (التجارة عبر الانترنت بين 
الشرناك والمستيلكين) 

البيع للمدارس والمعاهد والمكتبات (التجارة عبر الانترنت بين 
الشوكات. والاعمال/ و التحارة غير الاتترنت بين الشركات 
والاأعمال. والمستهلكين) 

ملحوظة: لا يتعارض أحدهما مع الآخر. 


لما © اقاثم اانا ناقاخ ,ا اكظاع / ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا 5116| |8 لاطع 


3 لم110 لا18ا11 5ان 8لتاماطع 24 ك2 2) 


2 النشر الذاتي 


* يعد رخيضا وسهلا تسيا :في أبامنا هذة: وعخصوضا اذا استخدمت خدمة 
للنشر الذاتي عبر الانترنت (امازونء لولو) 

٠‏ من شأن الخدمة أن تتيح لك الخيار في نشر نسخ مطبوعة عند الطلب 

تعد العملية واضحة نسبية 

- وضع حساب لدى متجر الكتب الالكترونية 

- تحميل ملف كتاب الكتروني 

- استخدام واضة المحللات الخدمة الفورية لمراقية السيبعات 

- انتظر حتى تتدفق الأموال 

“إلا أنه ثمة معضلة واحدة... 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


4 لم110 لا18ا11 5انا 8لتاماطع 24 ك2 2) 


2 النشر الذاتي 


... البدء باجتذاب الانتباه! 
٠‏ ثمة الملايين من الكتب الالكترونية المتوافرة 
٠‏ وحتى يحصل كتابك على الانتباه فإن ذلك يتطلب طاقة 
وحماسة والاهم من ذلك كله 
ب الجهد الممتدام - على مدى اسابيع واشهر وحتى. نسنوات 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


5 ل1101لا18ا11 5انا 8لتاماع 4ك 112) 


2 النشر الذاتي 


* ثمة الكثير من الكتب الالكترونية التي تتحدث عن كيفية 
تسويق كتابك الالكتروني (وضعها مؤلفون ناشرون ناجحون) 

* لكل واحد هنهم تضاتحه وخدعه واشرارة (استقد فيها كل هنهم 
على تجربته الخاصة) 

* ويتيع ذلك "القواعد الذهبية" للنشر الذاتي. وأقل ما هنالك أنه 
يتوجب عليك تطبيقها في كتابك الالكتروني 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


6 لم110 لا18ا11 5انا 8لتاماطع 4ك 12) 


2 النشر الذاتي 


الفاعدة الذهية رقم 1: اعمل على انشاء موقعك الالكتروتي او 

مدونتك 

٠‏ انشاؤها سهل ورخيص في هذه الأيام 

*: يمتحعك الفرصة للنروه لكتابك (تاريخف وغملية التفكير الي كابيت وراءث 
قضة اركارة) وذلك. يشكل اوسع مغا يفكتك: وضعة .في متجر الكتروني 

* يفتحك الفرضة للبدء بتشكيل مجتمع فن الأشخاض الذين تشاظرهم آراءك 

"يعد كل كتاب الأسامن لبذرة ناد أو جمعية" 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


7 لم110 لا18ا11 5ان 8 لامع 4ك 12) 


2 النشر الذاتي 


التاعوة الذهيية رقم 3 ارسل.بريذا الكترونبا لأى شخضص. وللكل 
٠“باشر‏ بنشر الحديث! ابدأ حديثك مع الأشخاص الذين تعوفيهم, نم انتقل: إلى 
الاشخاص الذين لا تعرفهم والذين تعتقد انهم ربما يكونون مهتمين بذلك 
*ايخث شن عتظمات تجارية مختضة أو لديها محالاك اهتمام خاصة 

*خدد ذوي الشأن والمحركين الذين قد يؤثرون بالرأي 

“خذ بالحسبان استخدام خدمة قوائم البريد الالكتروني/ النشرات الاخبارية 


المحتفلين على اظلاء 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


8 لم110 لا18ا11 5انا 8لتاماطع 224 د22 2) 


2 النشر الذاتي 


القاعدة الذهبية رقم 3: تفاعل مع الشبكات الاجتماعية 


#سواغ كنت تحبهم أو تكرهيم. فان مواقع الشبكات الاجتماعية كانت قد 


“الفكرة تكمن في احداث "جلبة" ما بين المستخدمين المرجح ان يكونوا 
فهتمين. فى كتابك: لذا اطرع على تفسك: نما الذق سيحدث ذلك على الارىه 


(الاصالة: البحثت العديد: العدلية: الفغلومات السرية) ومن ثم اعرض نقاطك 
على صفحاتك في المواقع الاجتماعية 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


9 لم110 لا18ا11 5انا 8لتاماطع 224 د22 2) 


2 النشر الذاتي 


القاعدة الذهبية رقم 4: قم بهذا كله قبل النشر 

* لذى كل متاجز الكتي الالكترونية انظمة حمابية مضفمة لاقتفاء الكتب 
"السناختة" وزفعها اعغلى قواتم المتجر 

والفكرة قي ذلك هو حمل اكبر عغدد ممكن من الناس على: شراء كتابك. في 

٠‏ وبشيء من الحظء فإن من شأن ذلك أن يساعد كتابك في أن يحظى 
بالاقتمام .وات يؤدى. إلى الهريد من المبيعات! 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


1" ل1101لا18ا11 5ان 8 تامع 4ك 12) 


3 البيع عن طريق موقعك الالكتروني 
من السهل للغاية إقامته هذه الأيام. خصوصا باستخدام حساب باي 
بال 
٠‏ يمكنك الحصول على 2000 من سعر الغلاف 
٠‏ تعلم من هم عملاؤك (قاعدة بيانات البريد الإلكتروني) 
٠‏ خيار مغر لكل من الناشرين الذاتيين ودور النشر الصغيرة 
ولكن 


».من. جدين: تكمن. المشكلة في. إن تحذت الانتباة (اى. ان يزور الناس 
موقعك) 


ف ]| كان لديك العديد من الزوار بالفغل, فذلكم هو افر عظيما 
500 امك لديك العديد من الزوا فق لاقم لون ذلك غلالا 50880 عملا شاقا,.. 8506 لمع 


11 لم110 لا18ا11 5ان 8 تامع 4ك 12) 


3 البيع عن طريق موقعك الالكتروني 
٠‏ تنطبق العديد من القواعد ذاتها على تسويق أحد الموقي الالكترونية 
شأنه في ذلك شأن تسويق كتاب الكتروني منشور ذاتيا.. 


يتطلب بذل جهد متواصل (يوصي الكثير من الناس بتخصيص 3-2 
ساعات يوميا) 


؟ سحاد قوانم ريد لالكتروني والشسيات اليا لد الروار 
إلى موقعك 


خاول ان تنتقيت وصلائة: لموقعك. علي المواقع الالكترونية :زات الضلة 


4 ناكة من ات موقعك. الالكتروتى مهرود ن "فحلتن محاكات 
البحث"), مما سيجعل الرسوم البيانية ترتفع لدى غوغل (وغيرها) 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


12 لم110 لا18ا11 5ان 8 تامع 4ك 12) 


٠‏ 3 البيع عن طريق موقعك الالكتروني 


٠‏ الإعلان على المواقع الأخرى أشبه بفن الظلمة... 
٠‏ من المحتمل أن تكون مواقع ضخمة (تحظى بالكثير من 
الزوار) خارج نطاق ميزانيتك ... 

.. ولكن إعلانات بانر على المواقع الأصغر التي لديها مجالات 
اهتمام خاصة تعمل بشكل جيد مثير للدهشة إذا كانت هناك صلة 
وثيقة بين الموقع وموضوع كتابك 

وعلى الرعم هن ذلك لا تتوقع حدوت المعحرات:.. 

.... آذ ان ذلك يستعرق.وقنا ويتظطلب جهذا-.وحظا! 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


13 لم110 لا18ا11 5ان 8 تامع 4ك 12) 


4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


٠‏ كما رأينا. يهيمن على عمل متجر الكتاب الالكتروني العالمي 
حاليا لاعبان كبيران: 

أهازيت (قراية 50 من السوة) 

أبل إي بوكس (قرابة 20 * من السوق) 

ء سيؤدي ذلك إلى حدوث تغيير مع ترسيخ شركات جديدة 
متخصصة بنشر الكتاب الالكتروني لمكانتها (سواء على الصعيد 
العالمي او القطري) 

مرنان ها سصية ماخر الكنابي الالكتروتي اكثر تخصصا انضاء 
موفرة للناشرين الذين لديهم مجالات اهتمام خاصة المزيد من 
الأشنواق المستهدفة من أجل كتنهم 

يورو لعفي لوقت الراهن د عونا نتعأ ويم رمع بهذا المكانموهذل المترم ]لت .ورمع 


14 لم110 لا18ا11 5ان 8 تامع 


7724 طذ0) 


٠‏ 4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


٠‏ يجعل كل من أمازون وأبل إي بوكس من الممكن النشر 
مباشرة عبر متاجر الكتب التابعة لهم في البلدان التي يعملون 
فيها (الأمازون في 13 بلدا وأبل في 51 بلداً) 


٠"‏ يوفر كلاهما "لوحة عدادات القياس" التي تتيح للناشرين رصد 
المبيعات مباشرة عبر الإنترنت 


4 يوفر كلاهما البرمجيات والدغم التغليمي [لمساعدة في تحميل 
الكتب الالكترونية 


يسعى كلاهما إلى "دمقرطة" النشر بان يجعلا من الممكن 
3 شخص أن 
ا الكتب الالكترونية (ولكن مع الفقدان المقابل لهوية 
ملا 5 نايفس وللهوية الثقافية) 


اقاثم اانا لاقام ,ا اكقاع /االلانا 508801010 ,2ك >ا 08 للا 5166| |8 لاطع 


15 لم110 لا18ا11 5ان 8 تامع 4ك 12) 


4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


٠‏ تتقاضى أمازون 30 : من سعر الغلاف على الكتب التي تتراوح 
أسعارها بين 10.99-2.99 دولار أمريكي؛ 65 90 على الكتب 
المسعرة خارج هذا النطاق 

تتقاضى أبل :30 بالتمام من ستعر الغلاق 
٠‏ توفر متاجر الكتاب الالكتروني باللغة الإنكليزية الأخرى (نوك, 
وسوني ربدر» وكوبو) دعها محدوداً عوسي للنشر المباشر رحيوما 
فى الولابات المتحدة فحسب): وامامك اعذ اضرين إما أن تبره 
صفقة للتوزيع مع كل واحد منهاء او ان تقوم بالتوزيع عن طريق 
مجمع 


٠‏ لدى كل من نوك وكوبو بنى للتسعير على غرار الأمازون؛ بينما 


لما ١8خ‏ انا ناظقث 1١,‏ كذاع /االاانا لالا1ا 508580 ,508 انالا 5 ا8 نلاطع 


16 لم110 لا18ا11 5ان 8 لامع 4ك 12) 


4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


الايجابيات 

٠‏ يمكنك أن تنشر بنفسك لكي تبلغ نسبة 70 * من السوق 

# متاخر الكتاي: الالكترؤتىي. هن التى يقضدها مغظم .الناسن: لشنراء الكت 
الالكتروفة! 

السلبيات 

٠‏ يمكن أن يكون إعداد حساب للبائع عملية مؤلمة 

٠‏ خارج الولايات المتحدة حيبت الباقة يحجيون. الضرائب) موف تكون مسؤولا عن 
تادية الضرائب وفقا للقوانين المعمول بها في بلدك 

٠‏ لا تعلم من هم عملاؤك (الافتقار لقائمة البريد الإلكتروني) 

# قذ تستغرق.ما بين :3 و6 اشهر لكي تدفع لك اموالك 

* حالياً. متاجر الكتاب الالكتروني العالمية ليست صديقة للناشر و تفتقر إلى أي 


ومنو إجدبيا بر جالهوية الثقافية (على الرغم موير ان ذلك قح في مم ,08 ىمنالا 851816 نامع 


17 لم110 لا1118 5ا0 8 تامع 24 ك2 2) 


ليع عبر متاجر | لآتا را لالكتروني4 


٠‏ اعارون 

٠‏ يعمل في الولايات المتحدة, أسترالياء البرازيل, كندا. الصين, فرنساء 
المائيا المند: |بطالياء اليابان: المكسيك: اشبانيا: المملكة المتحدة 

٠‏ تفضل العملاء. وليس الناشرين 

. مشكلات تتمثل في الحضور بسبب عدد العناوين 

٠‏ تشغل بالكامل بوساطة أجهزة الكمبيوتر 

- العناوين الساخنة رائجة؛ بينما يضيع كل شيء آخر 

ولكن 

؟ سهولة النشر (لست بحاجة إلى مجمع) 

٠‏ مع مثل هذه الحصة الضخمة في السوقء لا يمكن تجاهلها! 


1 لما © ١‏ 48ملام ناقم ,ل 7 اكهع /االاانا 88010118 50 ,م0 كاه 0/الا 15116 ا8 نامع 


18 لم110 لا18ا11 5ان 8 تامع 4ك 12) 


4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


٠»‏ أبل إي بوكس 

٠‏ يمكن أن يكون الحصول على حساب للبائع شاقاً خارج الولايات المتحدة (ما زال 
يتطلب الحصول على رقم ضريبي امريكي) 

٠‏ تقتصر السوق على مستخدمي آي أو إس 

ء مشكلات تتمثل في الحضور في متجر إي بوك 

ولكن 

٠‏ سهولة النشر (لا تحتاج إلى مجمع) 

٠‏ أبل حريصة على الترويج للكتب الالكترونية الموضوعة بلغات أخرى غير الإنكليزية 

٠‏ (يُزعم) أن الكتب الالكترونية في كل سوق تخضع للتدقيق على يد هيئة المراجعة 
التحريرية التي تقرر ما يجب الترويج له في المتجر 
"؟ منفذ جيد للكتب متعددة اللمس 


لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


19 لم110 لا18ا11 5انا 8لتاماطع 4ك 12) 


4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


٠‏ متاجر الكتاب الالكتروني الأخرى 

* تعاني جميعا من المشكلة ذاتها: افتقارها لحصة في السوق 

٠‏ بعضها (مثل نوك رايتينغ لايف) توفر خدمة النشر مباشرة إلى المتجرء 
ولكنها ليست متوافرة بعد خارح الولايات: الفتحدةر, و تقضل معظمها أن 
تبرم صفقات التوزيع مباشرة مع الناشرين او ان تحصل على الكتب من 
المجمعين 

. نتقاضى في كثير من الأحيان نسبة مئوية من سعر الغلاف أعلى من تلك 
التي تتقاضاها ابل/ امازون 

ولكن 

تصيبهم من سعر الغلاقف. قابل للتفاوض مغ :دور التشر الأكبر:ء 


لما © اقاثماانا لاقام ,ا اكقاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا 5116| |8 لاطع 


20 لم 110لا18ا11 5ا0 8 تامع 24 ك2 2) 


4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


59 باستخدام المجمع 

٠‏ هناك عدد من الشركات (وخاصة تلك التي تتخذ من الولايات 
المتحدة مقرا لهاء مثل سماشووردز) هي بمثابة مجمعين 
لسوق متاجر الكتاب الالكتروني التي تبيع الكتاب الالكتروني 
إلى العملاء النهائيين عبر الانترنيت 

٠‏ بعض العناوين سوف يوزعها الناشرون الذاتيون مجاناء ولكن 
معطهوا تنطلب تقاصي تبه منوة عن سر الدلاف ناك 
عادة قرابة 5 /7) 


65 ل6تقارم 1 © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


21 لم 110لا18ا11 5ا0 8 تامع 4ك 12) 


4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


٠‏ يأخذ المجمعون ملف إي باب (سيمد بعضهم يد العون لك 
في إعداده) ويوزعونه على جميع متاجر الكتاب الالكتروني 
التي يتعاملون معها 

* بالنسبة للعديد من دور النشر الصغيرةء التخلص من الصداع 
الاذارئ: الذى. يسببة: التغامل. مع .فتاجر الكتاب الالكتروتي 
الفردية يعوض عن انخفاض حصة الإيرادات 
. استخدام مجمع يضمن أيضا أن تصل كتبك إلى الجمهور على 
اوسع نطاق ممكن 


1 لما © اقاثم اانا لاقام ,ا اكظاع/ ااانا 508801010 ,02 كا 0 للا ناوا |8 لاطع 


22 لم110 لا18ا11 5انا 8لاماطع 4 2ك 2) 


4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


من الفرجة أن تغير سوق متاجر الكتاني الالكتروني.قى 
المستقبل القريب مع انتشار ثورة النشر الإلكتروني في 
الغرية من البلذان 
٠‏ هناك العديد من متاجر الكتاب الالكترونية التي تخدم بالفعل 
احتياجات أسواقها 
الفخلية: ولكن. اللاغبين الغعالميين هم على: أهنة الاستعداد 
للدخول في هذه 
اللعيةه وايضا- يفا :فى ذلك شيركتنا تابون بو كين 
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4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


تتوافر لدى غوغل القدرة على زيادة ذلك إلى حد كبير عبر 
الاستفادة من مخزنها للمعلومات الإحصائية (طالما أنها لا 
تخالف قوانين مكافحة الاحتكار الأمريكية) 

٠‏ ليرنينغ هاب الذي أصدرته سامسونغ؛ ويستهدف سوق 
الكتاب الالكتروني التعليمي في المدارسة, لم يحقق نجاحا 
حتى الآن. ولكن سامسونغ سوف تتعلم من أخطائهاء وشانها 
شأن غوغل لديها القوة المالية لتغيير المشهد إلى حد كبير 
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4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


٠‏ وأخيرا ... توشك شركتنا (300520015.2010]) على دخول 
السوق (اجتازت اختبار بيتا في كوريا في شباط/ فبراير 
4)) 

٠‏ دون الرغبة في أن نتهم بالترويج الذاتي المخجلء, فإنها مثيرة 
لا هسام عدر من ل تزاف ١‏ 
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البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


#نايون: لسك مجر لين اشاب الالكترويى الى جد سين 
وإنما اشبه بمركز للتسوق (مول) 

ترفض تابون مقاربة "عالم واحد" التي تنتهجها كل من أمازون وأبل. إذ إنها 
المشاركين بميزة فريدة خاصة بهم "واجهة المخزن" 

توفر منصة تابون للنشر الالكتروني للناشرين اختيار نماذج الأعمال المتصلة 
منها بالانترنيت وغير المتصلة (شراء وتاجير) وتمنحها المرونة في التسعير 
والحسوعات علن النحو الذى ثراة جقابنسا 

ولن تحميل برنامج تابون لقراعة الكتب الالكترونية هو مجاني. مما يمكن 
العملاء من قراعة أي كتاب الكتروني على أي جهاز (سطح المكتب أو 
الهاتف النقال, واي او إس او اندرويد) 
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4 البيع عبر متاجر الكتاب الالكتروني 


تتقاضى تابون نسبة مئوية من سعر الغلاف وفقاً لمقياس متدرج يرتفع إلى 
(وبالتالى فهى تفضل الغناوين الثى تشناول مجالات: اهتمام خاص/ غامضة) 
يسر تابون أن تدع الناشرين الذاتيين يتوجهون إلى أمازون وأبل؛ إذ إنها 
ترمي إلى جذب الناشرين 

الاحترافيين واث تجعل لفتتجاتهم خضورا اقوق:قي غالم التشر الالكترونىي 
تدرك تابون أيضاً أن هوية الناشر والهوية الثقافية ترتبطان ارتباطا وثيقاً لا 

ينغقصم . فقد تضاربا 


ابآن المرجلة المرجلة الأولى.من كورة النشر الالكترونىي- لكتنا تتوقع عقة 
أن ذلك سيتغير 
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5 البيع عبر الانترنت بين الشركات والمستهلكين 


ف ها لم تكن ناشرا كبيرا لديك. شبكتك, للمبيعات والتوزيع عبر 
الانترنت بين الشركات والمستهلكين, فإن التجارة عبر 
الانثرنت بين الشركات: والعستهلكين. (القدارشس والمكتبات 
وغيرها) تعني استخدام تاجر الجملة المتخصص أو المجمع 

/ 50 مجمعو التجارة عبر الانترنت بين الشركات والمستهلكين يتقاضون قرابة‎ ٠ 


من شعر الغلاف (الذي تتفق عليها معهم أولاآ), ولكنها سوف قتضمن: لك شراء 
كمية محددة من الكتب الالكترونية. ولذلك فانت تعلم ما الذي تحصل عليه 


٠‏ ما زالت في أيامها الأولى, ولكن التجارة عبر الانترنت بين الشركات والمستهلكين 
خاليا شي :سوق أكثر ازدهارا للكتب الالككرونية غير الخهاليةوالمرجعية من شوق 
عع الكتب إلى المسهه لكين عير الانترتيت 


من المرجح أن تنمو بشكل أكبر مع اقتناء المدارس المزيد من الكتب الالكترونية 
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4 إدارة إنشاء الكتاب الالكتروني 


٠‏ تلكم هي نهاية هذا العرض. ولسوف نلقي في العرض الأخير 
نظرة على ما يخبئه المستقبل للنشر الالكتروني. 


شكراً لكم! 
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